ВНИМАНИЕ. Документ сформирован на основе автоматизированного шаблона и не является окончательной юридической рекомендацией. Перед использованием рекомендуем проверить его у своего юриста с учётом конкретных обстоятельств.

СПЕЦИФИКАЦИЯ № [Номер спецификации]
к договору № [Номер договора] от [Дата договора]

[Дата спецификации]

	
	

	Поставщик
	[Поставщик]

	Покупатель
	[Покупатель]



1. Товар

	Наименование товара
	Ед. изм.
	Количество
	Цена за единицу, руб.
	Сумма, руб.

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	



Общая сумма спецификации: [Общая сумма] рублей. Цены и суммы в таблице включают налог на добавленную стоимость, если реализация товара облагается этим налогом и договором не предусмотрено иное.

2. Условия поставки

Срок поставки: [Срок поставки].

Место поставки: [Место поставки].

Порядок оплаты: [Порядок оплаты].

3. Заключительные положения

3.1. Настоящая спецификация является неотъемлемой частью указанного договора.

3.2. Условия спецификации имеют приоритет над общими условиями договора в части, касающейся поставляемой по ней партии товара.

3.3. Спецификация составлена в двух экземплярах, имеющих равную юридическую силу, по одному для каждой из сторон.



	Поставщик
	Покупатель

	[Поставщик]
	[Покупатель]

	______________
	______________





Памятка: без спецификации договор поставки не работает

Раздел справочный, в подписываемой спецификации его можно удалить.

Наименование и количество — существенные условия. В соответствии со статьями 432 и 465 Гражданского кодекса Российской Федерации, если договор не позволяет определить количество подлежащего передаче товара, он считается незаключённым. Рамочный договор поставки без спецификаций именно поэтому и не работает: обязательства возникают из согласованных партий.

Спецификация сильнее договора в своей части. Пункт о приоритете включён намеренно: он снимает споры, когда общие условия договора расходятся с условиями конкретной партии. Так можно по закону: общие условия рамочного договора применяются, если в отдельном соглашении не указано иное (пункт 2 статьи 429.1 Гражданского кодекса Российской Федерации).

Заявка тоже годится, если договор предусматривает такой порядок и заявка акцептована поставщиком. Но подписанная обеими сторонами спецификация надёжнее: она сразу доказывает согласование.

Цена существенным условием не является — при её отсутствии применяется цена, которая при сравнимых обстоятельствах обычно взимается за аналогичные товары (пункт 3 статьи 424 Гражданского кодекса Российской Федерации). Но лучше согласовать: споры об «обычной цене» дороже. Если в спецификации не сказано, что цена указана без НДС, налог считается включённым в цену; общая ставка НДС с 1 января 2026 года — 22 %.

Правовое основание: статьи 424, 429.1, 432, 455, 465, 467, 506, 508 Гражданского кодекса Российской Федерации.




